
"DevPlus" to nowoczesna firma deweloperska z Krakowa, która stawia na innowacyjność, 

jakość i zrównoważony rozwój. Nasza strategia marketingowa ma na celu wyróżnienie naszych 

inwestycji na rynku, budowanie zaufania wśród potencjalnych kupujących oraz tworzenie 

długotrwałych relacji z klientami i partnerami biznesowymi. Dzięki starannie 

wyselekcjonowanym działaniom promocyjnym, "DevPlus" zamierza stać się synonimem 

nowoczesnego życia w sercu Krakowa.
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Niniejszy dokument przedstawia przykładową strategię marketingową opracowaną wyłącznie w celach demonstracyjnych. 

Wszelkie odniesienia do marki "DevPlus”, produktów, usług, osób, firm czy wydarzeń są fikcyjne i zostały użyte wyłącznie do 

ilustracji potencjalnych działań marketingowych. Nie mają one odzwierciedlenia w rzeczywistości i nie powinny być 

kojarzone z żadnym istniejącym biznesem, osobami, markami handlowymi czy produktami.

Szczegółowa Strategia Marketingowa dla "DevPlus"

1. Analiza Rynku i Grupy Docelowej

2. Unikalna Propozycja Wartości (UPV)

3. Strategie Marketingowe

Strategia marketingowa 
dla firmy developerskiej

Badanie rynku: Dokładna analiza trendów rynkowych, preferencji nabywców oraz 
potencjału inwestycyjnego specyficznych dzielnic Krakowa.
Grupa docelowa: Młode profesjonalne pary poszukujące pierwszego mieszkania, rodziny z 
dziećmi, a także inwestorzy zainteresowani zakupem nieruchomości pod wynajem.

Nowoczesne technologie: Wprowadzenie inteligentnych domów i ekologicznych 
rozwiązań, które podnoszą komfort życia.
Lokalizacja i design: Podkreślenie unikatowego położenia inwestycji i współpracy z 
renomowanymi architektami.

Interaktywna strona internetowa i SEO: Intuicyjna, wielojęzyczna strona z wirtualnymi 
spacerami po inwestycjach i informacjami o dzielnicach, zoptymalizowana pod kątem 
wyszukiwarek dla fraz takich jak "nowe mieszkania Kraków", "inwestycje deweloperskie 
Kraków".
Media społecznościowe: Tworzenie angażujących treści na Instagramie i LinkedIn, 
pokazujących postępy w budowie, informacje o okolicy, oraz edukujących o procesie 
kupna mieszkania.

https://digad.pl/


4. Personalizacja Oferty

5. Budowanie Relacji z Klientami

6. Współpraca z Influencerami i PR

7. Mierzenie Wyników

Podsumowanie

Strategia marketingowa "DevPlus" jest zaprojektowana tak, aby odzwierciedlać nowoczesne 

podejście firmy do deweloperki i jej zaangażowanie w tworzenie przestrzeni życiowej, która 

odpowiada na potrzeby współczesnych mieszkańców Krakowa. Poprzez integrację 

innowacyjnych rozwiązań, personalizację oferty, i budowanie trwałych relacji z klientami, 

"DevPlus" ma ambicje stać się liderem na krakowskim rynku nieruchomości.

Potrzebujesz stworzyć strategię marketingową dla Twojej firmy? Skontaktuj się ze mną!

E-mail: info@digad.pl

Tel: 506787221

Webinary i spotkania informacyjne: Organizacja spotkań z ekspertami rynku 
nieruchomości, prawnikami, i doradcami kredytowymi, dostarczających wartościowe 
informacje dla przyszłych nabywców.

Dostosowanie mieszkań: Możliwość personalizacji mieszkań przez klientów w zakresie 
wykończenia i wyboru dodatków.
Programy partnerskie: Współpraca z firmami wyposażenia wnętrz, oferująca specjalne 
warunki dla klientów "DevPlus".

CRM: Wdrożenie systemu zarządzania relacjami z klientami, który umożliwia śledzenie 
preferencji klientów i personalizację komunikacji.
Program referencyjny: Program poleceń dla obecnych klientów, którzy polecają 
"DevPlus" swoim znajomym i rodzinie.

Influencerzy: Partnerstwo z lokalnymi influencerami z branży wnętrzarskiej i architektury, 
którzy mogą zaprezentować inwestycje w swoich kanałach.
Relacje z mediami: Regularne komunikaty prasowe i artykuły w lokalnych mediach, 
podkreślające innowacyjność i zaangażowanie społeczne firmy.

Analityka internetowa: Monitorowanie ruchu na stronie i konwersji, a także analiza 
skuteczności kampanii reklamowych.
Badania satysfakcji: Regularne ankiety wśród klientów, aby ocenić poziom zadowolenia i 
gromadzić opinie na temat możliwych usprawnień.




