Strategia marketingowa

dla firmy developerskiej

"DevPlus" to nowoczesna firma deweloperska z Krakowa, ktdra stawia na innowacyjnosc,
jakosc i zrownowazony rozwoj. Nasza strategia marketingowa ma na celu wyrdéznienie naszych
inwestycji na rynku, budowanie zaufania wsréd potencjalnych kupujgcych oraz tworzenie
dtugotrwatych relacji z klientami i partnerami biznesowymi. Dzieki starannie
wyselekcjonowanym dziataniom promocyjnym, "DevPlus" zamierza stac sie synonimem
nowoczesnego zycia w sercu Krakowa.
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Niniejszy dokument przedstawia przyktadowg strategie marketingowg opracowang wytgcznie w celach demonstracyjnych.
Wszelkie odniesienia do marki "DevPlus”, produktéw, ustug, oséb, firm czy wydarzen sa fikcyjne i zostaty uzyte wytgcznie do
ilustracji potencjalnych dziatars marketingowych. Nie majg one odzwierciedlenia w rzeczywistosci i nie powinny byc¢

kojarzone z zadnym istniejacym biznesem, osobami, markami handlowymi czy produktami.
Szczegotowa Strategia Marketingowa dla "DevPlus"

1. Analiza Rynku i Grupy Docelowej

e Badanie rynku: Doktadna analiza trenddw rynkowych, preferencji nabywcéw oraz
potencjatu inwestycyjnego specyficznych dzielnic Krakowa.

e Grupa docelowa: Mtode profesjonalne pary poszukujgce pierwszego mieszkania, rodziny z
dziec¢mi, a takze inwestorzy zainteresowani zakupem nieruchomosci pod wynajem.

2. Unikalna Propozycja Wartosci (UPV)

e Nowoczesne technologie: Wprowadzenie inteligentnych domoéw i ekologicznych
rozwigzan, ktére podnosza komfort zycia.

e Lokalizacja i design: Podkreslenie unikatowego potozenia inwestycji i wspotpracy z
renomowanymi architektami.

3. Strategie Marketingowe

e Interaktywna strona internetowa i SEO: Intuicyjna, wielojezyczna strona z wirtualnymi
spacerami po inwestycjach i informacjami o dzielnicach, zoptymalizowana pod katem
wyszukiwarek dla fraz takich jak "nowe mieszkania Krakow", "inwestycje deweloperskie
Krakéw".

e Media spotecznosciowe: Tworzenie angazujgcych tresci na Instagramie i LinkedIn,
pokazujgcych postepy w budowie, informacje o okolicy, oraz edukujgcych o procesie
kupna mieszkania.
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e Webinary i spotkania informacyjne: Organizacja spotkan z ekspertami rynku
nieruchomosci, prawnikami, i doradcami kredytowymi, dostarczajgcych wartosciowe
informacje dla przysztych nabywcdow.

4. Personalizacja Oferty

e Dostosowanie mieszkan: Mozliwos¢ personalizacji mieszkan przez klientdw w zakresie
wykonczenia i wyboru dodatkow.

e Programy partnerskie: Wspodtpraca z firmami wyposazenia wnetrz, oferujgca specjalne
warunki dla klientow "DevPlus".

5. Budowanie Relacji z Klientami

e CRM: Wdrozenie systemu zarzgdzania relacjami z klientami, ktory umozliwia sledzenie
preferencji klientdw i personalizacje komunikacji.

e Program referencyjny: Program polecen dla obecnych klientéw, ktérzy polecajg
"DevPlus" swoim znajomym i rodzinie.

6. Wspotpraca z Influencerami i PR

e Influencerzy: Partnerstwo z lokalnymi influencerami z branzy wnetrzarskiej i architektury,
ktérzy moga zaprezentowac inwestycje w swoich kanatach.

e Relacje z mediami: Regularne komunikaty prasowe i artykuty w lokalnych mediach,
podkreslajgce innowacyjnosc i zaangazowanie spoteczne firmy.

7. Mierzenie Wynikow

e Analityka internetowa: Monitorowanie ruchu na stronie i konwersji, a takze analiza
skutecznosci kampanii reklamowych.

e Badania satysfakcji: Regularne ankiety wsrod klientdw, aby oceni¢ poziom zadowolenia i
gromadzi¢ opinie na temat mozliwych usprawnien.

Podsumowanie

Strategia marketingowa "DevPlus" jest zaprojektowana tak, aby odzwierciedla¢ nowoczesne
podejscie firmy do deweloperki i jej zaangazowanie w tworzenie przestrzeni zyciowej, ktéra
odpowiada na potrzeby wspdétczesnych mieszkancéw Krakowa. Poprzez integracje
innowacyjnych rozwigzan, personalizacje oferty, i budowanie trwatych relacji z klientami,
"DevPlus" ma ambicje stac sie liderem na krakowskim rynku nieruchomosci.

Potrzebujesz stworzy¢ strategie marketingowa dla Twojej firmy? Skontaktuj sie ze mna!
E-mail: info@digad.pl
Tel: 506787221






